KEI Verkooptraining terugkomdagdeel 
Als vervolg op de succesvolle KEI verkooptraining bieden wij u nu een verdiepende workshop van een dagdeel aan. 
Opzet
In een dagdeel tussen 0900 en 1230 uur of 1330 en 1700 uur wordt de eerder genoten training herhaald en wordt de brug geslagen tussen het belang van het belevingsaspect van de bibliotheek en het actief aan de man brengen van producten of diensten. Het thema “Actieve Verkoop” is een nieuw onderwerp dat in deze workshop behandeld zal worden. Aan het eind van de workshop wordt per deelnemer een afspraak gemaakt over zijn persoonlijke verkoopdoelstelling voor de komende periode. 
Bij het nieuwe onderwerp “Actieve Verkoop” in deze workshop willen we graag rekening houden met uw ideeën of acties binnen de bibliotheek. Daarom zal u ruim voor aanvang een intakeformulier opgestuurd krijgen. Hierin wordt gevraagd aan te geven aan welke acties binnen de bibliotheek u deze workshop wilt koppelen. 

Kortom; afgestemd op uw acties of ideeën zullen de deelnemers getraind worden in actieve verkoop!

Doelen
· Herhaling van de belangrijkste facetten uit de eerdere KEI Verkooptraining
· Goede borging door middel van rollenspelen
· Oefenen in actieve verkoop binnen de bibliotheek
· Afspraken maken over concrete verkoopresultaten per medewerker
Bijzonderheden
Deze workshop zal de actieve verkoop op de werkvloer bevorderen. Na afloop zijn de medewerkers goed in staat om op mensen af te stappen en gericht verkoop toe te passen. De medewerkers raken gewend met individuele verkoopdoelstellingen te werken. 
Tarief
Omdat pas zeer kort geleden deze workshop is ontwikkeld, kunnen we nog geen definitieve prijzen noemen. Te denken valt aan ca. Euro 99 per persoon, uitgaande van 12 deelnemers. Dit tarief is exclusief reiskosten en BTW.






